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STARTUP JOURNEY / ÉTAPES DE DÉVELOPPEMENT D’UNE STARTUP

Market: Find a strong & growing market demand 
Customers: Engage a community of customers  
in tension 
Product: Build an efficient must have feature 
 
Marché : Trouver un marché en forte croissance

Clients : Engager une communauté de clients très 

insatisfaits

Produit: Construire un produit autour d’une 

caractéristique essentielle 

Revenues 
Revenus

Time in years 
Temps en années

0 3 years 6 years +10 years

Market: Conquer market shares on your product  
category 
Customers: Increase network effect 
Product: Improve operating model 
 
Marché : Conquérir des parts de marché sur votre 

catégorie de produit

Clients : Augmenter l’effet de réseau

Produit: Optimiser le modèle opérationnel

Market: Conquer new geographic markets 
Customers: Discover cultural specificities 
Product: Build an interoperable framework 
 
Marché : Conquérir de nouveaux marchés 

géographiques

Clients : Comprendre les spécificités culturelles

Produit: Construire un modèle interopérable

Reach the Product Market Fit  
Atteindre le Product Market Fit


Scale impact 

Passer à l’échelle


Become global 

Expansion mondiale



PROFITABILITY

PROFIT


